FIRMENANGEBOTE

AB 2026

MITGLIEDSCHAFTSFORMEN

AB 2026

FIRMENMITGLIEDSCHAFT 1
e Die Firma bezahlt eine einmalige pauschale
EintrittsgebUhr von € 10" 000.

e Pro Saison kénnen 2 Personen (Mitarbeitende, Geschafts-
freunde, Kunden usw.) benannt werden, die fir
die ganze Saison ein volles Mitglieder-Spielrecht im
GC Rheinblick erhalten.

e Der Jahresbeitrag betrégt € 3'140 pro Person/Jahr.

e Das Package kann bis zum 30. September eines
Jahres auf das Folgejahr gekiindigt werden.

FIRMEN PACKAGE 1

GOLFCLUB
RHEINBLICK

FIRMENMITGLIEDSCHAFT 2

FIRMEN PACKAGE 2

Die Firma bezahlt eine einmalige pauschale
Eintrittsgebtihr von € 20'000.

Pro Saison kénnen bis zu 5 Personen (Mitarbeitende,
Geschéftsfreunde, Kunden usw.) benannt werden, die
fiir die ganze Saison ein volles Mitglieder-Spielrecht
im GC Rheinblick erhalten.

Der Jahresbeitrag betrdgt € 3'140 pro Person/Jahr.

5 Greenfee Gutscheine zur freien Verfligung
(Montag bis Freitag)

Das Package kann bis zum 30. September eines Jahres
auf das Folgejahr gekiindigt werden.

FIRMEN PACKAGE 3

e 1 Firmenevent mit 2h
Schnuppergolf fiir bis zu 25 Personen
inkl. Event-Apéro

2 Werbeseiten im Birdiebuch
des GC Rheinblick (1 Jahr)

1 Werbebanner auf der Homepage
des GC Rheinblick (1 Jahr)

2x pro Jahr Nutzung des
Tagungsraums inkl. Mineral + Kaffee
(in der Saison)

Packagepreis € 1'550

SPORT - ERHOLUNG - GESELLIGKEIT

e 1 Firmenevent mit 2h
Schnuppergolf fiir bis zu 25 Personen
inkl. Event-Apéro

e 3 Gang Mendi inkl. Mineral + Kaffee

Packagepreis € 1'750

1 Firmenevent mit 2 h
Schnuppergolf fiir bis zu 25 Personen
inkl. Event-Apéro

2 Werbeseiten im Birdiebuch
des GC Rheinblick (1 Jahr)

1 Werbebanner auf der Homepage
des GC Rheinblick (1 Jahr)

2x pro Jahr Nutzung des
Tagungsraums inkl. Mineral + Kaffee
(in der Saison)

10 Greenfee Gutscheine
(Montag bis Freitag)

Packagepreis € 2'550

Die Packages kdnnen auch kombiniert werden.

Gerne unterbreiten wir lhnen eine individuelle Offerte.



10 GUTE GRUNDE FUR EINE
FIRMENMITGLIEDSCHAFT

1. Persénliche Beziehungen aufbauen
Golf ist oft eine soziale Aktivitat, die es
Unternehmen ermdglicht, persénliche
Beziehungen zu Kunden zu pflegen.

2. Gemeinsames Interesse

Wenn Unternehmen und Kunden gemein-
same Interessen haben, wie zum Beispiel
die Liebe zum Golf, schafft dies eine positi-
ve Verbindung.

3. Zeit fiir ausfiihrliche Gesprache
Eine Golfrunde dauert mehrere Stunden,
was viel Zeit fir Gespréache und Interaktio-
nen bietet.

4. Entspannte Atmosphare
Golfplatze bieten eine entspannte Um-
gebung, die oft den Druck von geschéft-
lichen Gesprachen mindert. Dies kann
dazu beitragen, dass Kunden sich wohl
fuhlen und offener fir neue Geschafts-
moglichkeiten sind.

5. Team-Building

Golf kann als Team-Building-Aktivitat
genutzt werden, bei der Kunden und
Mitarbeiter gemeinsam Zeit verbringen
und eine positive Gruppendynamik ent-
wickeln kénnen.

6. Veranstaltungen

Unternehmen koénnen Golfveranstal-
tungen oder Turniere organisieren, um
Kunden einzuladen. Dies schafft eine
exklusive, sportliche Atmosphare, welche
die Kundenbindung fordert.

7. Gesundheitsbewusstsein
Golf ist eine physische Aktivitat, welche
die Gesundheit fordert.

8. Langfristige Bindung

Golf ist eine Sportart, die oft lber viele
Jahre hinweg ausgelibt werden kann.
Durch regelméssige Golfaktivitdten kdnnen
langjahrige Beziehungen zu Kunden auf-
gebaut und gepflegt werden.

9. Erinnerungswert
Gemeinsame Erlebnisse, wie eine Golf-
runde, schaffen bleibende Erinnerungen.

10. Differenzierung

Unternehmen, die Golf als Instrument in
der Kundenbindung nutzen, differenzieren
sich von der Konkurrenz.

www.golfclubrheinblick.de/mitglied-werden




